PLANO DE NEGOCIOS

Teste o smartsheet gratuitamente

NOME DA EMPRESA

I. RESUMO EXECUTIVO

Nosso plano é abrir um negdcio (tipo de negdcio) gue venderd (produto ou
Servico) para (cliente-alvo) . Nossa equipe de gerenciamento é composta por
(nome do membro) e (nome do membro) . Nossa equipe tem experiéncia
em (fipos de habilidades relevantes) para expandir com sucesso este negdcio. Nosso
tamanho de mercado é (tfamanho de mercado) e nossa base de clientes € composta
por (segmentos de mercado) . Venderemos para nossos clientes-alvo usando os
seguintes métodos: (método 1) , (método 2) e (método 3)
Para fazer esse negdcio decolar, precisamos de (necessidade de financiamento) em
fundos para fins de (uso de financiamento) . Nossa meta é atingir (meta de
vendas) No primeiro (prazo)

Il. DESCRICAO DO NEGOCIO

Este negdcio de (tipo de negdcio) operard no setor de (tipo de setor)
Nossa missdo é (declaracdo da missdo) , € Nossa VvisGo é (declaracdo da visdo)

Estamos vendendo (produto/servico) . € nossa vantagem competitiva é

(proposta exclusiva de venda) . Atualmente, as alternativas que os compradores usam sdo
(alternativa 1) e (alternativa 2) . ho entanto, essas alternativas precisam de
(o que diferencia seu produto/servico)

Este setor especifico é (descricdo do setor) , € espera-se que (previsdes de
crescimento) . Dadas essas previsdes, nossa empresa terd um desempenho bem-sucedido
porque (raciocinio fundamentado por pesquisas de mercado) . Planejamos atingir

(meta de vendas) em vendas anuais e aumentar nossas vendas anuais em (meta de
vendas) no proximo (prazo)



https://pt.smartsheet.com/try-it?trp=1092005

lll. ANALISE DE MERCADO E CONCORRENCIA

Depois de analisar o mercado e pesquisar a demanda por
determinamos que este é o melhor momento para penetrar no mercado porque

fundamentada por pesquisas)

Segmento 1

1) Dados demogrdéficos

a) Género:

b) Idade:

C) Renda:

d) Grau de instrucdo:

e) Estado civil:

2) Dados psicogrdficos

Q) Status social:
b) Crencas:
c) Valores:

d) Interesses:

e) Preferéncias de estilo de vida:

3) Dados geogrdficos

a) Provincia ou estado:
b) Cidade:

C) Regido:

d) Cédigo postal:

e) Bairro:

(produto/servico)

(razdo



Determinamos que hd demanda suficiente para nosso (produto ou servico) denfro desse
segmento especifico devido a (raciocinio fundamentado por pesquisa de mercado) .

Aqui estd uma comparacdo estimada do nosso negdcio com os concorrentes existentes:

CATEGORIA NOSSA EMPRESA CONCORRENTE 1 CONCORRENTE 2
Est. de receita anual R$ 000.000,00 R$ 000.000,00 R$ 000.000,00
Nivel de precos Média Alta Baixa

N° de funciondrios 15 30 40

Qualidade Alta Média Baixa



IV. PLANO DE VENDAS E MARKETING

A publicidade e a promocdo sdo essenciais para divulgar nosso negdcio, e esperamos implementar

uma estratégia de marketing (descricdo) que incluird (componente-chave da
estratégia de marketing) e (componente-chave da estratégia de marketing)
Essa estratégia nos permitird direcionar efetivamente (segmento de mercado) devido a

(raciocinio fundamentado por pesquisa de mercado)

Nossas principais ofertas incluem (ofertas de produtos/servicos) . Nossas ofertas
beneficiam nossos clientes-alvo mais do que as que se encontra atualmente no mercado porque

(raciocinio fundamentado por pesquisas de mercado) . Nossa proposta de venda
exclusiva é

Estima-se que o mercado (previsdo) no proximo (prazo)
Consequentemente, nossa estratégia de precos é (estratégia de precos)

Os vdrios métodos que planejamos usar para divulgar nossas ofertas aos nossos clientes-alvo sdo

(métodos de comunicacdo) . Além disso, pretendemos promover nosso
(produto/servico) por (métodos de promocdo)
Pretendemos distribuir nosso (produto/servico) aos clientes por (método de
distribuicco) . Venderemos por (atacado, varejo etc.) € usaremos (método

de pagamento)

V. PLANO DE GERENCIAMENTO E OPERAGOES

Nossos locais de negdcios fisicos estardo em (locais) , porque (raciocinio)
Outros requisitos fisicos de nossos negdcios sdo (armazém, equipamentos especializados,
instalacoes etc.)

Nosso fluxo de trabalho de producdo é (descricdo do fluxo de trabalho de producdo)
Nossas necessidades de pessoal sdo (necessidades de pessoal) . O freinamento dos
funciondrios serd fornecido por (descricdo das necessidades de treinamento dos funciondrios)




VI. PLANO DE DESENVOLVIMENTO

O desenvolvimento de nossa oferta ocorrerd ao longo de (prazo) . Langaremos nossa
estratégia de marketing (prazo) com (estratégia de marketing)

Nossa estrutura organizacional serd (descricdo) , com (nUmero)

membros da equipe de gerenciamento e (nUmero) funciondrios.

Prevemos que nossos custos e despesas mensais sejam de porque (raciocinio fundamentado
por pesquisas) . Temos uma receita mensal prevista de

Com o dinheiro obtido, planejamos investir em ao longo de (prazo) .Um ano
apds o langamento, nossa meta é (meta do ano 1) . Cinco anos apds o lancamento,
nossa meta é (meta do ano 5)

VIl. DEMONSTRACOES FINANCEIRAS

As demonstracdes financeiras a seguir comprovardo que nossos negdcios crescerdo e serdio
lucrativos.

Forneca a demonstracdo de resultados, a demonstracdo de fluxo de caixa e o balanco patrimonial
projetados. Além disso, anexar uma andlise de ponto de rentabilidade fornecerd aos investidores o
nivel de vendas necessdrio para obter lucro.



VIil. DOCUMENTOS DE APOIO E ANEXOS

Consulte os documentos anexados que respaldam as informagdes fornecidas no plano, incluindo
e

Itens que podem ser anexados:

* Pesquisa de mercado detalhada
¢ Informacdes do setor

¢ Planos do local/da construcdo

¢ Referéncias profissionais

* Qualguer material de suporte



MODELO DE PLANO DE
NEGOCIOS SIMPLES PARA
PREENCHIMENTO

AVISO DE ISENGAO DE RESPONSABILIDADE

Qualguer arfigo, modelo ou informacdo fornecidos pela Smartsheet no site sGo apenas
para referéncia. Embora nos esforcemos para manter as informacdes atualizadas e
corretas, ndo fornecemos garantia de qualquer natureza, seja explicita ou implicita, a
respeito da integridade, precisdo, confiabilidade, adequacdo ou disponibilidade do site
ou das informacdes, artigos, modelos ou grdaficos contidos no site. Portanto, toda
confianca que vocé depositar nessas informacoes serd estritamente por sua propria
conta erisco.
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